BiaquinN ZEE06

0¢ €0 ZT ydepsod

‘Bajjox"aiuoxeIg

uiakeg Iap\ sayosiuodelq

Teilnahmekosten

Teilnahmegebuhr fur Mitarbeiterinnen in evang. Kirche

und Diakonie in Bayern: 160 €
Inkl. Verpflegung

Seminarzeiten:

Mittwoch, 30.06.2021 von 10:00 bis 16:00 Uhr

Ankunftskaffee ab 09:30 Uhr

Tagungsstatte:

eckstein

Burgstr. 1-3

90402 Nirnberg

Tel 0911 214 214 0
www.eckstein-evangelisch.de

Information:

Roland Andert

Referent Fortbildung

0911 9354 410
andert@diakonie-bayern.de

Organisation:

Eva Ortwein
Sachbearbeitung

0911 9354 412
ortwein@diakonie-bayern.de

Foto von Andriyko Podilnyk auf Unsplash

Diakonisches Werk Bayern
Diakonie.Kolleg.
Pirckheimerstral3e 6

90408 Nurnberg

Tel. 0911 93 54-411
www.diakonie-bayern.de
www.diakoniekolleg.de

Verhandeln auf
Augenhdhe

Sind Sie bereit?
Sicherer auftreten und a-
gieren flr Frauen

Mittwoch, 30.06.2021
Nurnberg
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Diakonie.Kolleg.



Situation:

Wie in Stein gemeilRelt betragt die Lohnltcke zwi-
schen Frauen und Mannern seit vielen Jahren 21
Prozent. Studien zeigen, Frauen werden fir gleiche
Leistungen ungleich bezahlt und bei Beférderungen
und interessanten Projetleitungen werden ihnen
haufig mannliche Kollegen vorgezogen. Das hat
auch mit der weiblichen Verhandlungsfiihrung zu
tun.

In diesem Seminar lernen Sie in einer Gruppe von
maximal 12 Teilnehmerinnen, wie Sie Ihre Verhand-
lungspartner*in richtig wahrnehmen und mit effekti-
ven Gesprachstechniken ihre Verhandlungsposition
starken.

Inhalt:

¢ Die verschiedenen Verhandlungs- und Bespre-
chungsphasen

¢ Ein Blick auf die Fallen, in die gerade Frauen
immer wieder tappen

e Die Entwicklung von Verhandlungsstrategien

e Fallstricke und Sackgassen wahrend einer Ver-
handlung

e Das Harvard-Konzept, ein Verhandlungskon-
zept nach Carl Rogers

e Hart in der Sache, freundlich im Persdnlichen

e Ergebnissicherung

Nutzen:

e Das Seminar hilft lhnen mit den richtigen Stra-
tegien, Ihre Verhandlungspositionen zu starken

¢ Sie lernen wichtige Verhandlungs- und Bespre-
chungstechniken kennen und kénnen diese
praxisnah eintiben.

e Sie kdnnen Verhandlungen und Besprechun-
gen bewusster und erfolgreicher planen und
durchfiihren

¢ Sie haben die Mdglichkeit, lThren Verhandlungs-
stil zu Uberprifen und Techniken zu erlernen,
mit denen Sie souveran argumentieren und ver-
handeln kénnen.

Methoden:

* Fachlicher Input
¢ Ubung von Gesprachen

Zielgruppe:
Alle Mitarbeiterinnen der Diakonie Bayern und der
evangelischen Landeskirche Bayern

Teilnehmer*innen:
maximal 10 Personen

Referent:

Roland Andert
Referent Fortbildung

Nach seinem Studium zum Staatlich
gepruften Betriebswirt war Roland An-
dert Fihrungkraft im Bertelsmann
Konzern, freiberuflicher Berater, Trai-
ner und Coach der Deutschen Tele-
kom AG und Kaufmannischer Direktor
des Windsbacher Knabenchors.

Fur das Diakonische Werk Bayern ist
er seit Sommer 2018 als Fortbildungs-
referent fur die Themenfelder Wirt-
schaft, Organisationsentwicklung und
Kommunikation tétig.

Anmeldung 21-P76 am 30.06.21
Verhandeln auf Augenhéhe

Online-Anmeldung: www.diakoniekolleg.de

E-Mail (privat)

Rechnung an:
U Dienststelle Q Privatadresse

U Es gelten die AGB des Diakonie.Kolleg. Bayern:
www.diakoniekolleg.de/agb

(Datum, Unterschrift, Stempel)

Privatadresse fir Rechnung:

bilden e entwickeln e beraten
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